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Zatgcznik nr 8  Szablon Prezentacji Innowacji

Pitch-deck (prezentacja dla inwestorow) jest wystandaryzowang forma komunikacji, krétka, zawierajaca
okreslone kategorie informacji. Prezentacje nalezy przedstawi¢ w formacie PDF lub PPT(X).

1. PROBLEM / POTRZEBA
- wyjasnij jaki problem chcesz rozwigzac, positkujgc sie liczbami i pokazujgc go z perspektywy konkretnego
klienta/uzytkownika koricowego. Nazwij problem/potrzebe; wyjasnij jak jest wazny (skutki w odniesieniu do
jednostki/spoteczenstwa, ekonomiczne, srodowiskowe itp.); pokaz, ze w najblizszych latach bedzie to wazny
problem (tendencje, prognozy); opisz jak problem/potrzeba jest adresowana dzis. Uzyj punktéw, nie uzywaj
zbyt wielu stéw, podaj liczby/statystyki, powotaj sie na raporty;

2. ROZWIAZANIE
- nazwij rozwigzanie - powiedz nad czym pracujesz; wymien najwazniejsze jego cechy — te, ktére réznicuja je
od produktow/substytutdw istniejgcych na rynku, na ktorych bedzie budowana przewaga konkurencyjna, w
tym chronione IP jedli istnieje. Czy Twoje rozwigzanie rozwigzuje tez inne potrzeby/problemy? Przedstaw
krotkg specyfikacje, wizualizacje, opis, diagram, infografike, zdjecie. Skup sie na cechach istotnych z
perspektywy uzytkownika;

3. KONKURENCIJA
- opisz kluczowe produkty/ustugi, firmy z ktdérymi bedziesz konkurowaé; obszary Twojej przewagi na
konkurencja; obszary przewagi konkurencji; bariery wejscia dla konkurencji (np. IP, know how);

4. RYNEK
- opisz jak duzy/wartosciowy jest rynek, ile ten rynek jest/bedzie warty wg. danych
rynkowych/raportéw/prognoz; jak szybko zmienia sie rynek? W jakich obszarach przewidywane sa
najwieksze zmiany / rokowane nadzieje? pokaz, ze jest to obszar wart uwagi; uzyj liczb/statystyk, wykreséw,
map, schematéw;

5. ZESPOL | PARTNERZY
- przedstaw ludzi — pomystodawcéw i kluczowy personel, ich kompetencje, doswiadczenie, w tym biznesowe,
dotychczasowe osiggniecia — w szczegdlnosci te istotne dla sukcesu projektu; pokaz, ze zespot posiada
kompetencje niezbedne do osiggniecia sukcesu, lub ze wiesz jak je uzupetnic - pokaz otwarto$¢ na nowych
cztonkéw zespotu; przedstaw partnerdw i ich potencjalny / deklarowany wktad do projektu.



